
1

Propagace na sociálních sítích
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Výhody a možnosti propagace na Facebooku

Propagace na Facebooku
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5Propagace na Facebooku

Prokliky na web
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Prokliky na web #2
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Prokliky na web #3
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Zájem o příspěvek
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Dosah
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Rotující příspěvek
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Video
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Rychlá prostředí (Instant Experiences)
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Rychlá prostředí (Instant Experiences) #2



14Propagace na Facebooku

To se mi líbí
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Propagace na Instagramu
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Instagram Stories
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Instagram
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Remarketing 
a dynamický remarketing
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Remarketing a dynamický remarketing
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Dynamický remarketing
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22Remarketing a dynamický remarketing

Audience Network
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Audience Network #2



24Remarketing a dynamický remarketing

Průvodce pro reklamy

https://www.facebook.com/business/ads-guide
https://business.instagram.com/advertising

https://www.facebook.com/business/ads-guide
https://business.instagram.com/advertising
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Pozor na vizuály!
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Video na FB
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Aktuální trendy



28

Aktuální trendy na sociálních sítích

Aktuální trendy z Newsfeed DAY 2018

❏ Facebook dokáže sledovat až 2 miliony signálů chování.
❏ 90 % času, který lidé tráví na Facebooku, tráví na mobilu.
❏ Lidé tráví nad obsahem na desktopu průměrně 2,5s. 
❏ Na mobilu 1,7s a u Instagram Stories jen 1s.
❏ Automatizace reportů - Google Data Studio, Supermetrics
❏ Facebook dává reklamě stejnou důležitost jako příspěvku přátel.
❏ Na Instagramu lidé očekávají dobré fotky, chtějí tam nudné 

produktové fotky. Snadněji poznaji reklamu.
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Aktuální trendy na sociálních sítích #2

Aktuální trendy z Newsfeed DAY 2018

❏ Zkoušejte různé narativy a argumenty. Různé motivace nákupu.
❏ Budujte reálná očekávání
❏ Nebojte se ukázat cenu.
❏ Přiznejte překážky.
❏ Komunikujte výhody.
❏ Řekněte zákazníkovi víc. Nemluvíme s čísly, ale reálnými lidmi!
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Sledujte nás


